
前職では、与えられた仕事のみをするだけで良かったし、すればするだけ

前に進んでいましたが、今は進み方次第で遠回りしてしまいます。

見通し立てて行動するようになりました。

新規のお客様を探すことです。

また、早く自分一人で装置の構想を提案できるようになりたいです。

会社の人に誘われて釣りに行って以来、はまってしまいました。

週末は、よく堤防で釣りをしています。

今後、挑戦したいことは

休日の過ごし方

会社の印象は

「仕事のやりがい」「やりがいを感じる瞬間」

大変だと感じるとき

働く上で心がけていること

入社して自分自身が変わったと思うことは

達成感を感じます。

案件が決まった時と、出荷する時。どちらも道のりが長ければ長いほど

伝えてはくれないので、会話の中から引出していくのが難しいと感じます。

社内と客先の調整。特にお客様は、求めているものをなかなかストレートに

しっかり受け継ぐことが出来るように気を付けています。

仕事の一つ一つを丁寧にすることです。また、現在引継ぎ中なので、やり方を

入社したきっかけ

決めました。

自宅から近く、給料も良く、未経験でも受け付けてもらえるとの事で、こちらに

もともと装置のオペレーションをしていましたが、営業希望で探していました。

また、役職者もさん付けで呼ぶので、話しやすいと感じました。

事も関係するかもしれませんが、他の部署とも交流があって風通しも良いです。

比較的に自由で、やりたい事が出来る環境だと思いました。営業だからという
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